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                                         深圳市沃尔钛科技有限公司

深圳市沃尔钛科技有限公司产品代理加盟申请表
[image: image1.png]            先生/女士：

我公司非常感谢您有兴趣加盟代理“深圳市沃尔钛科技有限公司”的产品。因为本公司负有对您在代理期间能否赢利之责任，故希望您能够尽可能详尽如实地填写以下内容：（本表只作代理申请者评分标准，不做其他用途使用）

公司名称：
地    址：
电    话：                              传    真：

联 系 人：                              手    机：
E-Mail：
公司目前业务范围：

公司固定客户名称：

是否熟悉或代理过相关项目：

公司人员组成：销售人员          人，技术支持人员          人。
拟合作地区：

本地区去年新开发的楼盘大概有多少？

本地区去年的智能家居类产品人均消费大概为多少元（人民币）？

您了解客户的主要信息渠道是什么？

预计年代理量：

备注：请编制好市场计划书，连同本表格和营业执照复印件邮寄或传真回我公司，我公司在收到您的资料后将尽快与您洽谈。
签    名：          
                                               申请日期：          
深圳市沃尔钛科技有限公司

特许加盟市场调研指导内容
对当地市场的细致调研，是保证高效率市场运作最根本的因素。请您按照总部调研的指导内容进行认真编制。同时，您编制的当地市场调研计划书也是总部衡量备选加盟伙伴市场身份的重要参考根据。

	序号
	调研项目
	调研内容
	调研目的

	1
	市场环境
	1、经济环境，城市人口，人均收入。该城市每年新楼盘开发潜力。 

2、本地区人群的知识层次、智能家居意识。
	1、抓住重点，打开市场局面。

2、制订有关的业务销售方案。

	2
	竞争对手情况
	1、经营人的性质、规模及资金状况。

2、技术设备特点，在用户中的形象及声誉。

3、现有的业务渠道及宣传手段。

4、广告策划，潜在竞争对手状况。
	树立好自己的优势，细分市场及目标差异选择，寻找“沃尔钛”在本地区的正确坐标，采用不同的竞争策略，抢占市场、扩大市场份额。

	3
	销售终端
	目前在本地区可能接受智能家居项目的用户，包括房地产开发商、装修公司、电气系统集成商、设计院等。
	确定市场规模，建立销售网络的初步构想。

	4
	具体措施及目标
	1、拟计划的终端数量。

2、投入的资金额度及人员数量。

3、达到目标的管理措施。
	1、明确拓展思路。

2、拿出针对性强，操作性灵活的建议书。
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